
Description

Who is this training for ?
For whom

Prerequisites

Training objectives

Training program

1- Mieux se connaître pour mieux négocier

2- Cultivez vos compétences de négociateur influent !

3- Les facteurs clés de succès d'une négociation

4- S'entraîner aux différents registres et techniques de négociation

5- Savoir conclure une négociation

★★★★★
ACH-34  2 Days (14 Hours)

Notre métier, développer le vôtre
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